










KIINTEISTÖALAN
Parhaat Palvelut 2015

Asukkaan turvallisuusopas
Op as on tarko itettu 
ka ikk ien asukka iden
ja taloyhtiöiden käyt-
t öön turvallisuuden
parantam iseks i!

Hinta 15,50 euroa
(sis. alv 10 %)

Tilaa opas ja tutustu myös muihin Suomen 
Palopäällystöliiton turvallisuusmateriaaleihin: 
�W�T�T�P���½���Z�I�V�O�O�S�O�E�Y�T�T�E

TURVALLISUUS

Meille kiinteistösi 
kunto on 
kunnia-asia
Tarjoamme yhden katon alta kaikki 
kiinteistöpalvelualan työt aina siivouksesta 
ja kiinteistöhuollosta vaativiin teknisiin 
palveluihin. 

Lisätietoja palveluistamme
rtkpalvelu.�

KIINTEISTÖPALVELUT ILMANVAIHTO

KIINTEISTÖPESULAT

Kestävät ja taloudelliset  
         kiinteistöpesulakoneet

Tule ja totea  
laatu Gallery-
näyttelyssämme:
 

Miele Oy 
Porttikaari 6 
01200 Vantaa 
p. (09) 875970

www.miele-professional.fi

VÄESTÖNSUOJAT

Hanki turvallisuusalan ammattikirjat, 
opasteet ja väestönsuojelumateriaalit  

alan johtavasta järjestöstä.
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verkkokauppa.spek.�
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PARVEKEKAITEET

MEILTÄ LISÄKSI MYÖS:
Terassilasitukset, porrashuoneen alumiiniovet 

ja –ikkunat sekä auringonsuojasäleiköt

Alutec Oy , Savontie 349, 84100 Ylivieska
Puh. (08) 410 5500, fax (08) 424 441, www.alutec.fi

MEILTÄ LISÄKSI MYÖS

PARVEKELASITUKSET
JA PARVEKEKAITEET
PARVEKELASITUKSET
JA PARVEKEKAITEET

PUUIKKUNAT JA -OVET



OSOITTEENMUUTOS
Hyvä Kiinteistöpostin lukija.
Kun toimit taloyhtiön hallituksen puheenjohtajana tai isännöitsijänä,

kerrothan meille, kun yhtiönne luottamushenkilö on vaihtunut.

Näin varmistamme lehden perillemenon juuri sinne,

missä siitä on suurin hyöty. Kiitos paljon!

Lehden osoitteenmuutokset 
voit tehdä myös seuraavasti:
Kiinteistöposti Oy / Suomen Media-Kamari Oy

puh. 09 223 8560

email: osoitteenmuutos@kiinteistoposti.fi 

Asunto-osakeyhtiö .......................................................................................................................................................................................................................................................Y-Tunnus ...................................................................................

Uusi hallituksen puheenjohtaja.........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

Osoite ....................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

Puhelin .............................................................................................................................................................Sähköposti

Tilaan uutiskirjeen Saa lähettää sähköpostitse markkinointiviestejä

Uusi isännöitsijä ...................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

Osoite ....................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

Puhelin .............................................................................................................................................................Sähköposti ............................................................................................................................................................................................................................

Tilaan uutiskirjeen Saa lähettää sähköpostitse markkinointiviestejä

Uusi isännöitsijätoimisto .........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

Osoite ....................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

Asunto-osakeyhtiön talotyyppi Rivitalo Kerrostalo Paritalo

Huoneistojen lukumäärä yhtiössä _____ kappaletta

Kiinteistö-

posti

maksaa

posti-

maksun

Tunnus 5001396

03003 vastauslähetys

Sähköpostiosoitteen antaneilta tulemme aika ajoin tiedustelemaan tarvetta taloyhtiön yhteyshenkilöiden 
päivittämiselle. Uutiskirje on maksuton palvelu Kiinteistöpostin lukijoille. Markkinointiviestintä koostuu 
Kiinteistöpostin ja sen yhteistyökumppaneiden viesteistä jotka sisältävät tietoa uusista tuotteista, palveluista, 
tarjouksista sekä tapahtumista. 

tuote- ja 
yritysuutis-

postia

KIINTEISTÖPOSTI on ties 
kuinka monetta kertaa Kiin-
teistöTorilla ”torikauppiaana” 
yhteistyökumppaneiden kanssa, 
kuten noin kuukauden päästä 
pidettävillä perinteisillä Kiinteis-
tömessuilla. Paikkana Helsingin 
Messukeskus ja samaan aikaan 
myös Väri ja Pinta- sekä Julkisi-
vu-, Vihertek-, FinnSec- messut 
sekä AudioVisual-tapahtuma.

Kiinteistötorilla on hyvä 
tilaisuus tutustua nykyaikais-
ta hanatekniikkaa edustavan 
Ostnor Finland Oy:n valikoi-
maan, monipuoliseen vesi- ja 
viemärihuollosta huolehtivan 
Eerola-Yhtiöt Oy:n palveluihin 
sekä Esteri Pesulakoneet Oy:n 
ajanmukaisiin kiinteistöpesula-
koneisiin ja –kuivureihin.

Voit myös nauttia kahvit ja 
pullat kaikessa rauhassa Torikah-
vilassa.

Väri ja Pinta –messujen yh-
teydessä julkistetaan myös 
tämänvuotisen asunto-osa-

Kiinteistötorille ”turinoimaan” 
ja tutustumaan yrityksiin

keyhtiöille suunnatun Julkisi-
vuremontti-kilpailun voittaja. 
Kiinteistöposti-lehti on ollut 
mukana järjestämässä kilpailua 
Julkisivuyhdistys r.y.n ja Kiin-
teistöalan hallitusammattilaiset 
AKHA ry:n kanssa. 

Tule katsomaan ja kuulemaan, 
minkälainen julkisivuremontti 
tällä kertaa palkitaan. Julkistami-
nen tapahtuu 19.11. klo 10-11.

Messut 18. - 20.11.2015. Ovet 
auki ke 18.11. ja to 19.11. klo 
9-17, pe 20.11. klo 9-16. 

PRESS!
Tilaa Uutiskirje, niin saat 
sähköpostiisi viikoittain tietoa 
ajankohtaisista kiinteistöalan 
ja taloyhtiöitä koskettavista 
uutisista.

”Kiinteistöpostin Uutiskirjeessä 
annamme aina vinkkejä  myös 
artikkeleista, joissa on käsitelty jotakin 
ajankohtaista  asiaa tai esitetty jokin 
uusi näkökulma, joista on hyvä tietää.
Esimerkiksi viime viikolla vinkki 
kohdistui juttuun, jossa käsitellään 
vesimittareiden asentamispakkoa 
linjasaneerausten yhteydessä.”
Riina Takala, päätoimittaja

www.kiinteistoposti.fi /uutiskirje

KIINTEISTÖPOSTIN UUTISKIRJE 
SÄHKÖPOSTIISI MAKSUTTA JA HELPOSTI.

http://www.kiinteistoposti.fi/uutiskirje


Telinemies on tutkaillut 40 vuotta rakentamista eri näkökulmista saaden jotain aikaankin - ainakin ensimmäiset 70-luvun 

rakennukset on jo purettu tai korjattu. Rakennusfysiikka kiinnostaa Telinemiestä. Hän on Kiinteistöpostin uusi kolumnisti.

Telinemies

L
upasin vähän valottaa näitä miksi-asioita. Miksi siis 

on parasta rakentaa telineet ja antaa asukkaan asua 

pussissa muutaman kuukauden kuin että homman 

voisi tehdä nopeammin ja tehokkaamminkin ilman 

telineitä, sellaistakin kun nykyään väitetään. Kaikki tietysti jo 

arvasivatkin, että rahahan se on syynä. Niin onkin, mutta on 

lisäksi yksi äärettömän tehokas laite, joka pitää asiat nykyi-

sessä kuosissaan.

Kopiokone. Telinemies pitää kopiokoneista. Niillä on ollut 

ja niillä tulee olemaan suuri vaikutus telinekauppaan. 

Kun on päätetty ryhtyä hommiin, pitää pyytää tarjouksia. 

Vaikkapa siitä, mitä pitää tehdä ja mitä sen tekemisen suun-

nittelu maksaa. Tämä on ihan välttämätön paha, byrokraatti-

en keksintö. Kyllä jokainen tietää, mitä pitää tehdä, mutta  by-

rokraattien takia jonkin alan oppiarvon saaneen on työ mää-

räysten mukaan suunniteltava. 

Kun sitten ihan väkisin täytyy tällainen asia hoitaa, niin 

halvin tarjous on aina se paras tarjous. Suunnitelmista ei 

kannata maksaa kuin sen verran, että joku saadaan ne teke-

mään. Siinä kohtaa kopiokone astuu kuvaan mukaan ja siitä 

telinemies tykkää! Mitä enemmän kopiokone suoltaa suunni-

telmia, sitä halvempi yksikkökustannus niillä on. 

Kaikki tietävät, että ihmisen tekemä työ maksaa. Ja se 

maksaa sitä enemmän, mitä enemmän hän käyttää aikaan-

sa turhan pohtimiseen. Turhana tulee pitää kaikkea, mitä ei 

ole jo aiemmin tehty. Kaikista pahinta on, jos suunnittelijalla 

on ajatus. 

Otetaan nyt vaikkapa joku arkkitehdin ajatus, esimerkik-

si julkisivuun tehtävä pieni koristeeksi tulkittava asia.  Tämän 

ikävän asian onnistunut torppaaminen sujuu seuraavasti, 

ihan vain pienenä neuvona ensikertalaisille. 

Ei hermostusta heti, vaan kuunnellaan tarkkaavasti, ollaan 

lähes samaa mieltä ja lopussa kysytään se oleellinen idean 

tappava kysymys, mitä se maksaa? Sen jälkeen päätetään olla 

ottamatta koristetta, koska se maksaa. 

Tässä tietysti kului aikaa turhan miettimiseen ja tottahan 

tuo ajatuskin jo jotain maksoi, mutta saatiin sisältöä suunnit-

telupalaveriin. Idea olisi saattanut olla laatua tai asukkaiden 

asumista parantava, mutta se ei ole pääasia. Elinkaarikustan-

nusajattelu ja raha ovat toistensa vastakohtia. Mitä ihmeen 

järkeä on ajatella 50 vuoden päähän? Telinemieskin kasvaa 

silloin horsmaa. 

Onneksi myös museovirasto tyrmää usein moiset aatteet 

niiden ensimetreillä. Heidän mielestään on aivan oikein ja 

erittäin tärkeää säilyttää kaikki sellaisena, joiksi ne on joskus 

tehty. 

Kopiokone, se pelastaa telinemiehen bisnekset. Se ei tur-

haan ajattele, annetaan vaan koneen laulaa ja monistaa ni-

Miksikö? 
Ensimmäinen miksi?

miöiltään muutettuja suunnitelmia ja työselityksiä. Harmit-

taa jo muutenkin kopiokoneen puolesta, kun viime vuosina 

on pitänyt muuttaa tekstiosia vastaamaan Eurocoden mu-

kaisia merkintöjä. Ihan turhaa työtä, josta asiakas saa mak-

saa lisähintaa.  Ja sitten nämä CE-hömpötykset, miten kal-

lista ja turhaa lystiä. Onneksi kopioimalla siitäkin selvittiin. 

Tiivistettynä, Telinemiehen mielestä kopiokone ratkai-

see sen, kuka saa suunnitteluhomman tehtäväkseen ja se on 

hyvä!  

On hienoa, kun kopiokone työntää ulos ison nipun pape-

reita ilman suurempaa vaivaa. Eihän asiakas sitä tiedä, että 

melkein samoja papereita on jo pyöritetty ainakin 10 vuot-

ta. Niille se on ensimmäinen kerta ja mitä sitä hyvää suot-

ta muuttamaan. Kannattaa mieluimmin vaihtaa kopiokone 

vuodessa kuin muuttaa mitään paperia. 

Kyllä asiakasta säväyttää, kun on heittää 250-sivuinen ra-

kennusselitys pöydälle osoituksena toimiston osaamises-

ta. Voi hyvä Sylvi sentään. Telinemies ei edes uskalla ajatella, 

mitä tuon kirjoittaminen ihan ajatuksella tulisi maksamaan. 

Ilman sitä tärkeää kopiokonetta toimiston tarjous on ulkona 

kilpailusta kuin lumiukko. Vähän sama kuin että minun pi-

täisi alkaa miettimään telinehommia uudestaan. Enhän mi-

nä sellaista osaa. 

Kuulemani mukaan aina silloin tällöin joku myyntimies 

on saanut luvan tulla ovesta sisään kertomaan jostain uu-

desta, mutta vain siksi, että lupasi tarjota kahvipullat. Kopio-

suunnittelutoimisto ei ala pilaamaan Telinemiehen bisnek-

siä mitään muuttamalla, se on kummankin yhteinen etu.  

Telinemiehen bisnesten kannalta on myös hyvä, että on 

suunnittelutoimistoja, jotka eivät halua kilpailla kopiokone-

toimistojen kanssa. Niissä on muka asiantuntijoita hommis-

sa ja tekevät parempia hommia ja ajattelevat asukkaan kan-

nalta asioita. Niin, niin, mutta ei tässä mitään ajatuksia tarvi-

ta, kaikki tietävät, että ne maksavat ja ovat turhia. Eiköhän se 

asia ole jo tullut selväksi. Noissa toimistoissa syödään liikaa 

myyntimiesten tuomia pullia. Sen takia ne ovat niin kalliita.

Argumentti numero yksi on siis, ettei suunnittelusta kan-

nata maksaa. Se on pakollinen menoerä, byrokraattien kek-

sintö. Kukaan ei tarvitse ideoita, tarvitaan papereita ja niitä 

tuotetaan kopiokoneella. Paras kopiokone voittakoon. Siitä 

syystä Telinemies antaa joka Joulu uuden koneen ostaneille 

kopiokonetoimistoille joululahjaksi muutaman riisin aane-

losia. 

Seuraavassa kolumnissa esitetään uusi miksi-argument-

ti. Timantinkova, ammattilaisen mielipide. Kaivamme esiin 

päällikön.  
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Geberit CleanLine -lattiakouru

Uusi Geberit CleanLine -lattiakouru täyttää kaikkein vaativimmatkin 
hygieniavaatimukset.  Optimoitu lattiakaivo takaa, ettei likasaostumia 
pääse kertymään piiloon. Innovatiivinen kampamainen hiussihti kerää 
liat ja voidaan puhdistaa helposti ja nopeasti kourussa olevan irrotettavan 
kannen ansiosta.   
Helposti puhdas – yksinkertaisen kaunis. 

Helposti 
puhdas.

Helppo puhdistaa:

kampamainen sihti voidaan 

huuhdella



ONKO TALOYHTIÖSSÄNNE 
KÄYTTÄMÄTÖNTÄ RAKENNUS-
OIKEUTTA TAI MAHDOLLISUUS

HAKEA SITÄ LISÄÄ?

Arvoisat taloyhtiöiden päättäjät:

MISTOTILOJEN MUUTTAMISESTA ASUNNOIKSI, ME OSAAMME AUTTAA TEITÄ HYÖDYNTÄMÄÄN SEN!

ALAKIVENTIE 3, Helsinki
2 lisäkerrosta, yht. 34 asuntoa

Esimerkkinä välitimme tämän kohteen 
toteuttamisen mahdollisuuden raken-
nusliikkeelle ja nyt siitä tulee todella 
ainutlaatuinen rakennuskohde ja talo-
yhtiön saama hyöty on merkittävä!

Taloyhtiö saa varoja ja yhtiön sekä 
asukkaiden asuntojen arvo nousee.

Olemme erikoistuneet yllä mainittujen kohteiden välittämiseen rakentajille sekä niiden myymiseen
Olemme hankkineet vuosien saatossa hyvät kontaktit rakennusliikkeisiin sekä loppukäyttäjiin
Olemme olleet mukana noin 500:ssa erilaisessa uudiskohdeprojektissa
Olemme toimineet kiinteistönvälitysalalla yli 25 vuotta

Luottamukselliset 
yhteydenotot:

PEKKA LAHTINEN
toimitusjohtaja, 

uudiskohteet, tontit
p. 0400 606 730

pekka.lahtinen@


